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A u service des 320 000 entreprises de Paris, des
Hauts-de-Seine, de la Seine-Saint-Denis et du Val-
de-Marne, dont 50 000 entreprises industrielles, la

Chambre de commerce et d’industrie de Paris (CCIP) inter-
vient dans de multiples domaines liés à la vie économique et
à la vie de l’entreprise. Elle mobilise des compétences fortes
et diversifiées. Ses experts anticipent sans cesse les besoins
des entreprises en leur proposant des prestations inno-
vantes. 

La CCIP intervient auprès des pouvoirs publics sur les
grands sujets économiques et proposent des évolutions
législatives généralement écoutées et entendues. Chaque
jour, les conseillers de la CCIP accompagnent les entrepre-
neurs dans la création, le développement ou la transmission
de leur activité. Toujours renouvelée, cette aide est sans
cesse adaptée aux besoins du terrain. Dans ses écoles la
CCIP forme chaque année 14 000 jeunes -dont 4 000
apprentis- et 30 000 adultes en formation continue. Enfin, la
CCIP met son expertise au service de l’attractivité de la
région-capitale en assurant une gestion dynamique des
équipements de rayonnement international tels que le Palais
des Congrès de Paris et de Versailles et les Parcs d’exposi-
tions de Paris-Nord Villepinte et de Paris-le-Bourget.

La CCIP participera activement à la promotion et à l’anima-
tion de France Industries.

La CCIP pilotera également une conférence et ses experts
interviendront dans les conférences organisées par le salon.

Enfin, elle contribuera largement à la diffusion de l’informa-
tion sur le salon auprès des entreprises sous-traitantes et
des donneurs d’ordre, au travers de ses outils de communi-
cation et de ses réseaux d’entreprises.

Partenaire 
d’honneur du Salon

www.salonfranceindustries.com

PROMOUVOIR 
LA QUALITÉ 

DE LA 
SOUS-TRAITANCE

FRANÇAISE

n Usinage, mécanique

n Tôlerie, chaudronnerie

n Forge

n Fonderie

n Découpe,emboutissage, repoussage

n Equipements, machines spéciales

n Outillages, moules, modèles,

maquettes

n Traitements thermiques et de surface

nMatières plastiques, caoutchouc,

composites, céramiques, bois

n Electricité, électronique

n Emballage, conditionnement

n Services à l’industrie

n Fournitures industrielles

UN SALON DIFFÉRENT
Les atouts qui font
cette différence :

nn Au service exclusif de la promotion
des entreprises françaises.

nn Mise en valeur de la qualité et des
performances des exposants.

nn Une implantation originale qui garan-
tit un angle ouvert pour chaque stand
de 9 m2, 2 angles pour 18 m2 et un îlot
4 faces ouvertes pour 36 m2..

nn Des forfaits de participation très
attractifs, tout compris, favorisant un
retour sur investissement optimal.
Exemple : 9 m2 = 2 400 Euros H.T.

Dans ce budget est inclus  :
• Cloisons et structures.
• Moquette.
• 1 Boitier électrique de 3 KW 

avec un éclairage 3 spots.
• 1 Dotation mobilier : 1 comptoir,

1 table, 3 chaises, 1 réfrigérateur, 
1 présentoir, 1 corbeille.

• 1 Angle ouvert.
• 1 Enseigne drapeau.
• 1 Page quadri dans le catalogue 

du salon .
• La participation aux rendez-vous 

d’affaires.
• Invitations visiteurs.
• 1 Place de parking.
• Badges exposants.
• Nettoyage au sol quotidien du stand.
• Gardiennage de nuit.

nn Un salon à taille humaine qui favori-
se les contacts.

nn Une exposition sur 3 jours pour rédui-
re vos contraintes.

nn Une complémentarité “filière”, avec
la présence de 2 espaces dédiés aux
équipements de production.

nn Un accès aux nouveaux marchés du
Nucléaire.

CHAMBRE DE COMMERCE 
ET D’INDUSTRIE 

DE SEINE-ET-MARNE 
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DES PARTENAIRES AU SERVICE DES ENTREPRISES

LE NUCLÉAIRE Filière à l’honneur (Voir page 3) 



France Industries - 3-4-5 Juin 200

Un espace d’exposition moderne, le Hall 3 de Paris le Bourget

Plus de 100 prestations répondant à vos
problématiques et adaptées à votre mode
de fonctionnement :

La reprise et la transmission d’entreprises
- Information, conseil et accompagnement

individuel
- Réalisation d’outils d’aide à la décision (dia-

gnostic, business Plan,…)
- Recherche ciblée d’entreprise
La qualité – la sécurité et l’environnement
- Ateliers et conférences sur les thématiques

«Qualité / Sécurité / Environnement»
- Pré-diagnostics gratuits et confidentiels
- Diagnostics «Déchets» (selon la réglementa-

tion en vigueur)
- Dossiers ICPE (Installations Classées pour la

Protection de l’Environnement)
- Evaluation des risques dans l’entreprise et

Document Unique
- Audit de systèmes de management selon

l’ISO 9001
- Accompagnement individuel ou collectif (ISO

9001, ISO 14001, OHSAS 18001, EN 9100,
HACCP)

- Développement du programme départemen-
tal « Prévoir et maîtriser les risques en entre-
prise », en partenariat avec le SDIS 77 et
Seine-et-Marne Développement (Conseil
Général de Seine-et-Marne)

- Développement d’un programme pour l’aéro-
nautique (EN 9100, NAD-CAP)

Le juridique et propriété industrielle
- Information et assistance juridique
- Ateliers et réunions d’information thématique
- Permanences CIP et INPI  
- Recherche d’antériorité de marque ou de bre-

vets
- Assistance au dépôt de marque, dessins,

modèle
L’international
- Réglementation, formalités

- Conseil, appui et accompagnement
- Recherche de partenaires via des missions de

prospection ou par le biais de salons en
France et à l’étranger 

La formation
- Formations intra ou inter-entreprises
- Séminaires et modules de formation courts (1

à 2 jours)
- Ateliers de formation à la demande
L’apprentissage : Le CFA de la CCI 77
4 filières – 1566 apprentis – 33 diplômes pré-
parés, de la classe préparatoire à l’apprentissa-
ge au Bac +5
La gestion des compétences en entreprises
- Accompagnement au recrutement (profil,

sélection et évaluation de candidats,…)
- Bilan et certificat de compétences
- Diagnostic à la gestion de vos ressources

humaines
- Mise à disposition de salariés à temps partagé
L’intelligence économique
- Accompagnement dans vos opération de

marketing direct en France et à l’étranger
(ciblage, vente de fichiers,…)

- Etude documentaire sectorielle ou thématique
- Réunion d’information sur des sujets d’actua-

lités
- Panel d’outils d’aide à la décision sur-mesure,

basée sur des données économiques (dia-
gnostic, tableau de bord et cartes territo-
riales,…)

L’animation de Clubs
- Animation d’un Club départemental «Qualité /

Sécurité / Environnement»
- Export Club, le club des exportateurs de

Seine-et-Marne
- Animation du réseau départemental «trans-

mettre et reprendre une entreprise en Seine-
et-Marne»

Chambre de Commerce et d’Industrie de
Seine-et-Marne (CCI 77)
Boulevard Olof Palme – Emerainville
77436 MARNE-LA-VALLEE cedex 2
Site Internet : www.cci77.cci.fr 
Contact CCI 77 : Emeline DOLET
Tél. : 01 64 11 80 84
E-Mail : emeline.dolet@cci77.cci.fr

CHAMBRE 
DE COMMERCE 
ET D’INDUSTRIE 

DE SEINE-ET-MARNE 

Zoom sur les actions de la CCI 77 à
destination des PME IndustriellesLa Chambre de commerce et d’indus-

trie de Versailles Val-d’Oise / Yvelines,
partenaire de vos performances …
durablement.

Parmi ses missions d’appui aux entre-
prises, la Chambre de commerce et
d’industrie de Versailles Val-d’Oise /
Yvelines, propose des stands collectifs
sur les principaux grands salons inter-
nationaux se déroulant en France
(Midest, Pollutec, Eurosatory, Le
Bourget). 

Elle organise également les années
impaires, le Forum Entreprises
Défense, véritable carrefour d’affaires
et point de rencontre privilégié des
donneurs d’ordres du secteur de la
défense et des PME/PMI.

C’est donc tout naturellement qu’elle
participera à la première édition du
salon France Industrie qui, par sa voca-

tion de promouvoir « l’excellence de la
sous-traitance française », rejoint l’une
des priorités de notre C.C.I,  accompa-
gner la croissance des entreprises de
notre territoire.

Ce sera l’occasion, durant les trois jours
de la manifestation, de présenter en
détail, la diversité des services et actions
(qualité-organisation, environnement,
international, intelligence économique,
TIC, réseaux et filières d’entreprises, for-
mation initiale et continue…) que la
CCIV avec ses partenaires techniques et
financiers met à disposition des diri-
geants de PME/PMI du Val d’Oise et des
Yvelines. 

Eric KLEIN
Responsable service salons professionnels CCIV

DES PARTENAIRES AU SERVICE DES ENTREPRISES

Photos : David BECUS



08 - Parc des Expositions de Paris-Le Bourget
Un salon conçu 
pour valoriser les 
compétences de
vos entreprises

L e grand retour de la notion de qualité
doit être salué par tous ceux qui souhai-
tent le développement des métiers de la

sous-traitance Industrielle française.
C’est un fait, de nombreux retours d’expériences
douloureux du tout « low cost » incitent aujour-
d’hui un nombre croissant de donneurs d’ordres
à privilégier les solutions industrielles fiables et
donc à requalifier leurs « panels fournisseurs »
Même si la pression sur les prix reste très forte,
les critères de qualité, de créativité, de réacti-
vité et souvent, de proximité, redeviennent
déterminants.
C’est une très bonne nouvelle car beaucoup de
nos PME répondent à ces critères d’excellence
et se sont engagées résolument dans une
démarche permanente d’amélioration de leurs
performances.
Mais la concurrence des entreprises étrangères
à bas coûts reste féroce. 
L’ambition du salon France Industries est de
donner un avantage concurrentiel à nos
entreprises et d’être, sans complexe, une
vitrine de l’excellence française en sous-trai-
tance destinée aux donneurs d’ordre en quête
de production de qualité.
Cette ambition est partagée par de nombreuses
organisations dédiées au soutien des PME, qui
seront partenaires de l’événement et contri-
bueront activement à son succès. France
Industries sera un salon différent :
En visitant un salon exclusivement dédié au
savoir-faire des entreprises françaises, les don-
neurs d’ordres ne viendront pas chercher que
« du prix » !
En exposant, les entreprises auront donc l’op-
portunité de démontrer aux prospects toute
les richesses de leurs compétences,  et aussi la
possibilité de recevoir sereinement leurs propres
clients.
Les conditions d’exposition sont exception-
nelles sur tous les plans : tarifs, implantation
des stands, prestations…
France Industries sera aussi l’occasion d’abor-
der les nouveaux marchés ouverts récemment
dans le secteur du Nucléaire, un secteur parfai-
tement représentatif de la technicité de l’in-
dustrie française…
Vous découvrirez dans ce journal d’information
l’ensemble des atouts du salon et nous sommes
bien sûr à votre écoute pour l’enrichir de vos
suggestions. 
France industries mettra tout en œuvre pour
construire avec vous l’événement que mérite
la sous-traitance industrielle française. 

Bien à vous
Alain REICHENBACH

Alain REICHENBACH
Directeur du Salon

LES RENDEZ-VOUS 
D’AFFAIRES

Des rendez-vous préprogrammés et ciblés entre
preneurs d’ordres et donneurs d’ordres viennent
compléter le potentiel de contacts sur stand.
France Industries se charge de rapprocher les
offres et les besoins exprimés en amont du salon
par les exposants et des acheteurs qui sont contac-
tés par nos soins.
Cette prestation est exclusivement réservée aux
exposants et est entièrement gratuite.
Les rendez-vous se dérouleront dans un « village
acheteurs » aménagé au sein du salon ou direc-
tement sur le stand de l’exposant.

Un triple avantage
·Des besoins préidentifiés = rencontres mieux ciblées
·Mise en relation directe = situation idéale pour négocier
· Planning de rendez vous = optimisation de votre temps

pendant le salon

LE NUCLÉAIRE Filière à l’honneur
France Industries vous offre l’opportunité d’aborder les nouveaux marchés récemment ouverts
dans ce secteur emblématique de la technologie française. Nouvel élan … Nouveaux marchés

Le parc électronucléaire d’EDF produit 78
% de l’électricité nationale, il comporte 58
unités de production qui ont été
construites entre 1975 et 1995.

En 2006, la décision de construire « une
tête de série » de nouvelle génération pour
assurer le renouvellement de ce parc, a été
prise. 

Ce sera sur le site de Flamanville, qui com-
prendra une unité de type EPR ; plus puis-
sante, elle aura une sécurité accrue et un
coût de production d’électricité plus com-
pétitif.

Les travaux de terrassement ont débuté en 2006, le
génie civil en 2007, la fabrication des équipements, com-
posants s’étaleront entre 2009 et 2011 et la mise en ser-
vice industrielle de cette nouvelle unité est prévue en
2012.

Pendant ces quinze dernières années, seules les activités
de maintenance du parc assuraient un niveau de sous-
traitance, concentré autour d’un nombre limité d’ac-
teurs.

Mais le redémarrage du secteur va déclencher un volu-
me d’activités sous-traitées beaucoup plus élevé, ce
marché s’adressera essentiellement à des entreprises
certifiées ou ayant entrepris une démarche Qualité.

Les grands donneurs EDF, AREVA, ALSTOM confient une
part importante de leurs prestations à de grands entre-
preneurs qui doivent intégrer une grande variété de
technologies et de compétences de fabrication, qu’ils ne
peuvent évidement pas directement mettre en œuvre.

Ces entreprises feront donc largement appel à la sous-
traitance et la sélection des fournisseurs s’effectuera en
2008 et 2009.

Les entreprises sous-traitantes qui partici-
peront à la construction de l’EPR, et qui
seront donc qualifiés sur cette filière,
auront un avantage concurrentiel important
pour participer au vaste programme de
renouvellement du parc à l’horizon 2015.

D’autres projets se concrétisent, comme
ITER, prototype de la génération V des cen-
trales nucléaires dont les travaux de viabili-
sation du site à Cadarache (CEA) ont débu-
té.

A l’exportation, AREVA et ALSTOM négo-
cient la fourniture de 2 unités de type EPR à la Chine !

Le temps est donc venu pour les donneurs d’ordre
d’étoffer leur « panel fournisseurs » et pour les sous-trai-
tants de prendre ou de reprendre pied sur ces marchés.
Le salon France Industries proposera un espace d’expo-
sition et un service de rendez-vous d’affaires spécifiques
qui permettront aux acteurs du marché de se rencontrer
pour préparer l’avenir.
Des conférences seront également organisées autour
des enjeux technologiques et commerciaux du secteur.

CARACTÉRISTIQUES GÉNÉRALES DU SALON
Salon strictement professionnel
Durée : 3 jours, du 3 au 5 juin 2008 
Périodicité : Annuelle
Lieu : Paris le Bourget Hall 3
Nombre d’Exposants attendus : Environ 450 
Visiteurs qualifiés attendus : Environ 10 000
Surface d’exposition : 13000 m2

QUI EXPOSE ?
Les entreprises françaises de sous-traitance industrielle
qui ont engagé une démarche qualité.
Les critères de la performance feront l’objet d’un texte
descriptif repris dans la fiche catalogue de l’exposant.
n TRAVAIL DES MÉTAUX

• En copeaux • Par découpe  • Formage et assemblage  
• Traitement de surfaces et finition • Fixation  
•  Chaudronnerie • Forge • Fonderie
n PLASTURGIE

• Injection • Extrusion • Thermoformage 
• Usinage • Surmoulage • Composites 
n ÉLECTRONIQUE
nMICROTECHNIQUE
n SERVICES À L’INDUSTRIE

QUI VISITE ?
Uniquement des professionnels qualifiés à la recherche de
solutions techniques.
n Donneurs d’ordres des industries françaises et euro-

péennes, porteurs de projets à la recherche de solutions
de proximité performantes.

n Industriels sous-traitants à la recherche de partenariats
avec des entreprises développant des technologies
complémentaires.

Profils du visitorat : 
DIRECTION GÉNÉRALE 
CHEF DE PROJET INDUSTRIEL 
RESPONSABLE ACHATS 
RESPONSABLE TECHNIQUE OU PRODUCTION 
RESPONSABLE BUREAU D’ÉTUDES 
RESPONSABLE R&D.



www.salonfranceindustries.com

EQUIPEMENTS DE PRODUCTION et SOUS-TRAITANCE
2 OFFRES COMPLEMENTAIRES

POUR RECEVOIR UN DOSSIER D’INSCRIPTION
Un dossier d’inscription vous sera envoyé sans engagement de votre part.

Raison sociale : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Adresse : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Code postal :  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Ville : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Téléphone :  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . Télécopie : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Contact : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

A retourner : Salon FRANCE INDUSTRIES - Tour de l’horloge - 4 place louis ARMAND - 75603 PARIS cedex 12 - Tél : 01 72 76 25 45 - Fax : 01 72 76 25 44
info@salonfranceindustries.com - www.salonfranceindustries.com

EQUIP-PRODEquip-Prod : une exposition à côté des utilisateurs

Une exposition des matériels de production dont certains en fonctionnement
dans le domaine de l’enlèvement de la déformation du métal, de la plasturgie.

- Une promotion ciblée avec envois de badges personnalisés
- Des conditions de participation très attractives avec coût modéré favorisant

un retour sur investissement optimal
- Un espace à taille humaine qui favorise les contacts
- 3 jours d’exposition pour réduire vos contraintes

EUROCCASION

Euroccasion : 1er salon de la Machine outils
d’occasion pour le travail des métaux en France.

Les exposants :

les négociants de machines outils d’occasion dans le domaine du travail du métal
et de la plasturgie
Les visiteurs :

Tous les utilisateurs de machines d’occasion de qualité. Une large communi-
cation auprès des pays concernés, notamment le MAGHREB et les pays en
voie de développement.

Pour tout renseignement concernant le salon FRANCE INDUSTRIES :
Alain REICHENBACH - Tél. 06 14 67 68 58 - E-mail : ar@salonfranceindustries.com


